沟通零距离     商洽面对面
2009 China Hotel Industry Appointed Brands Sourcing Expo
2009中国饭店业推荐品牌展示采购会

邀 请 函
一、采购会概述
全新一对一展示采购会  给您最优秀的采购商
『2009中国饭店业推荐品牌展示采购会（简称：CHBSE）』致力于为中国饭店业品牌供应商及采购商创造一对一的合作交流平台，是中国品牌供应商进入国内外饭店业市场最有效的市场平台。CHBSE于2009年6月5日—7日在广州与规模盛大、巨头云集的业界年度盛会---『2009中国饭店业年会』同期举行，共享年会最庞大、最优秀的高端采购资源。
CHBSE专注于饭店业品牌供应商的国际市场拓展，其举办的目的在于帮助品牌供应商减少与采购商的合作成本，为国内饭店业品牌供应商与全球酒店/餐饮机构提供了一个“沟通零距离·商洽面对面”的商业沟通机会。

系列活动精彩纷呈  汇集行业巅峰人物
权威发布： 
中国供应商百强（饭店业）报告（中华人民共和国商务部发布）                                  

中国饭店和餐饮业年度报告（中国社科院旅游研究中心发布）                                  

中国饭店业年度薪酬调研报告（北京大学中国职业研究中心发布）

权威荣誉：

中国饭店业辉煌60年 60人“金五星荣誉证章”

中国饭店业辉煌60年 60品牌“中国名酒店金马奖”

中国旅游出版社荣誉出版《中国饭店业辉煌60年风云录-----功勋企业、功勋企业家风采》，作为重要文献载入建国60年光荣史册。 

精彩活动 ：
第9届中国饭店论坛

中国饭店业辉煌60年颁奖盛典

2009魅力中国·名流晚宴

2009中国饭店业推荐品牌展示采购会

中国饭店业采购经理联谊会成立大会

中国国际饭店业采购节启动仪式

展会独具商业特色  汇聚全球贸易商机

•专业性--- CHBSE是针对饭店业而举办的高品质一对一B2B贸易洽谈会，对采购商的邀请

          极具针对性，直接邀请酒店业主和采购经理莅会，减少分销环节，帮助供应商冲 

          过灰色地带,降低营销成本，比参加传统展览会更能有效地寻找目标采购商。
•国际性--- 参会的采购商国内外兼顾，主要采购商将来自东南亚、日韩、西欧、北美等国家和地区以及参加中国饭店业年会的国内外采购经理和总经理，中国物流与采购联合会、中国饭店业名人俱乐部、中国旅游饭店业协会、中国烹饪协会、香港酒店业协会、香港餐务管理协会、澳门酒店旅业商会、澳门饮食业联合商会、慧聪酒店用品网组织的买家团等。

•针对性--- CHBSE将采用“订单会议”模式，根据采购商的要求，协助邀请对口供应商参会，并在会前进行商贸配对，增加参会的针对性、有效性；同时，可根据供应商的供应方向邀请跨国采购商，落实好采购商及采购清单，安排采购商、供应商在会上见面洽谈、看样、签单，确保参会者利益。
•贸易性--- 以采购商为单位举办采购说明会、设洽谈桌自由洽谈；以供应商为单位设立产品展台、举办产品推介会等，精彩内容贯穿洽谈会，促进采购商与供应商之间的进一步了解，从而达成商业贸易目的。

谁将参加CHBSE
·国际酒店/餐饮集团、酒店管理公司、品牌连锁店企业、酒店式公寓、别墅、度假村发展

  商、高级餐厅、酒吧、咖啡馆、高级会所、夜总会、DISCO、娱乐休闲场所企业主/总经理/采购总监/采购经理/总厨

·酒店开发及酒店项目投资商、国际专业采购公司、国际风险投资机构、酒店及餐饮工程承包商、施工单位、国际贸易商、经销商、代理销售商、行业商协会决策人/高层管理人员

参加CHBSE   您将获得  
优质展示平台：展示采购会与“第九届中国饭店论坛及2009中国饭店业年会”同时同地举

              办，给您带来最低的交易成本。相较其他媒体和销售渠道，您获得的每个有

              效订单成本将大大降低，助您达成更多交易。

提升品牌形象：众多行业强势网络、平面媒体的展前、展中、展后全程报道，给您带来最大

              新闻宣传报道机会；

直接接触客户：在我们展会中，您可以与现有客户沟通、发掘潜在客户、评估企业竞争力及

              了解市场最新动态。

精良展会组织：无论是参展商的组织，专业观众的组织，还是各项服务都按照国际性展览会 

              标准执行。

商业配对服务：观众可以在会前通过网络与相关的展商进行实时预约，从而更方便观众与展

              商接洽。

高效观众组织：专业杂志、报纸、电台电视台、户外广告、定向直邮、展会快讯、海外组团、

              新闻发布会、手机短信、定向电话邀请、专业展览会推广等多种形式。

二、参展须知

如果您是下列产品的品牌供应商  请参加CHBSE
	供应商产品类别
	供应商数量
	供应商产品类别
	供应商数量

	食品、原辅料及调味品
	     10
	陶瓷及餐具用品
	     10

	葡萄酒、烈酒及饮料
	     10
	商用厨房及烘培设备
	10

	咖啡、茶及用品
	10
	酒店电器及空调设备
	10

	酒店家具、灯饰及装饰品
	     10
	布草及服饰
	10

	酒店IT、安防、通讯产品
	5
	清洁及洗涤设备
	5

	酒店卫浴洁具
	5
	其他酒店专业供应商
	5


四个严格把控展会水准  为您创造无限市场商机
·严格控制供应商数量在100家以内

·严格把关采购商数量在1000家以上以及采购意图

·严格把关供应商和采购商的平均比例大于1：10

·严格控制同品类供应商数量，减少同行业竞争

供应商参展要求说明（具备以下条件之一者）：

·2008-2009年度中国供应商百强（饭店业）入围企业；

·获“中国饭店业最佳供应商”或“中国饭店业金牌供应商”之企业；

·获国家主管部门、行业商协会授予“中国饭店业推荐品牌/指定产品”之企业；

·拥有饭店业多个知名客户，或者您有开拓国际市场的计划；

·您渴望在饭店业拥有更大的市场占有率；

……

展台资料及收费标准：

1、 标准展位：A类展区：RMB9800/标准展位；  B类展区：RMB7800/标准展

2、空场地：  A类展区：RMB980 /平米 ；    B类展区：RMB780元/平米
说明：①标准展位配置包含：1桌2椅2射灯，3面围板，1个220V5A插座，地毯，1纸篓

     特装展位（18 m2起租）：不含任何设施,展商负责设计搭建或委托组委会搭建。

②含1位代表参加2009中国饭店业年会暨第九届中国饭店论坛的会议费（包括日程安排表列明的活动内容及用餐、茶歇，和一份完整的论坛议程及年会相关资料，不含住宿费），每个展位另可安排1-2位工作人员协助，工作人员不享受参会代表待遇。

参展程序： 预订展位→填写《展位申请表》→签署参展合同 →支付参展费用→正式参展

三、宣传推广计划
主办方凭借9年的办会经验和行业影响力，与各主流新闻媒体保持了良好的合作关系。为保证此次活动的成功举办，主办方整合了系列网络、平面媒体、电视宣传推广资源，全力为您提供广泛有效的媒体宣传及展示空间，持续不断的深度报道使您的企业和品牌获得核心客户的关注，提升品牌知名度和市场竞争力。

	宣传阶段
	宣传时间
	宣传内容
	相关媒体

	前期
	2009年2月 - 2009年5月
	年会形象广告

新闻报道
	国家商务部流通产业促进中心、中国社科院旅游研究中心、中国饭店杂志社、慧聪网等九家主办单位的官方网站

	
	
	
	大会指定合作媒体

	现场
	2009年6月5日 - 7日
	论坛、晚宴、发布会、颁奖报道
	100多家主流媒体现场采访

电视转播、网络直播、平面宣传报道

	后期
	2009年6月 - 2009年7月
	年会现场盛况

公布获奖名单
	九家主办单位的官方网站

	
	
	
	大会指定合作媒体

	
	
	
	其他出席大会的主流媒体

	延续
	2009年7月 - 2009年9月
	回访参会企业

深度推广参与品牌
	国家行业核心期刊《中国饭店》杂志

关于本届年会的增刊

	
	
	
	《中国饭店业辉煌60年风云录——功勋企业家/中国名酒店/中国餐饮名店风采》（献给建国60周年，作为重要文献载入建国60年光荣史册）

	
	
	
	主办方应获奖企业要求，可为其量身定做在央视经济、凤凰卫视、旅游卫视、广州日报、北京晚报、解放日报、中国旅游报、香港大公报、澳门日报等媒体以最优惠的团购价格提供广泛有效的整合传播套餐


4、 赞助机会

为何赞助：企业赞助是一种整合营销和概念营销行为，即以本次活动为平台，整合媒体、广 

          告、促销、公关等多种行销手段进行整合营销，达到展示企业产品形象、提高品 

          牌影响力和市场竞争力、提升公益形象和公共关系的目标。

　
赞助意义：赞助的意义在于提升品牌，加强品牌供应商与采购的沟通与交流，提

         高供应商的认知度，从而建立品牌认同，形成品牌联想，达到传播企

         业战略、传播企业文化、宣传品牌形象的目的。
利用引人注目的赞助项目及宣传广告，在供应商在采购商面前获得最大限度的“曝光”机会。每位参会客商都会通过活动项目现场、《会刊》及其它广告寻找供应商，您所选择的赞助项目及广告将确保您的公司和产品获得良好的宣传效果[image: image1.png]


。

	广告资源特点
	广告资源推荐
	价格
	说明

	会

刊

广

告
	每位参会者及参观客商都会通过《会刊》找供应商，您所选择的广告将确保您的公司和产品获得重复的宣传效果，是会后让客户找到您的重要渠道，也是您不可或缺的重要宣传推广资源
	封底
	25000元
	会刊广告汇集所有参展企业的信息资讯，是展会效果的延续，同时也是观众查询、购买产品的必备工具书，其时间长、可重复使用的特点，将带动您展后的产品销售，提升您的销售业绩

	
	
	封三
	10000元
	

	
	
	彩色跨页

（2P）
	8000元/个
	

	
	
	彩色内页
	5000元/P
	

	现场广告
	现场广告能有效的聚集所有观众的目光，使观众第一时间记住您的品牌并能及时地吸引到观众参观您的展台，助您了解观众需求，增加您的销售机会。
	手提袋
	30000元

（数量3000个）
	手提袋是组委会官方指定礼品用袋，免费提供给所有莅会嘉宾和观众

	
	
	彩色拱门
	8000元/个
	放置在会场入口处，具有强大的视觉冲击力，是展会宣传推广的稀缺资源，此项仅对两家企业开放

	
	
	空飘气球
	5000元/个
	宣传效果很好，能在第一时间向与会者传达您的企业信息

	
	
	易拉宝
	1000元/个
	由企业自行发布、制作个性化资讯，放置地点协商解决


五、全国品牌整合传播优惠套餐
（1） 优惠套餐套餐A：人民币68000元

1、 获得 “2009中国饭店业年会和第九届中国饭店论坛” 三个参会名额，三天两晚五星级酒店食宿安排。

2、获在第九届中国饭店论坛上的演讲机会。

3、本次活动将通过媒体力量对获奖者进行全国整合传播，全面提升获奖者品牌形象、知名度和美誉度。
4、获赠会刊广告1个跨版（即2P）。

5、国家行业核心期刊《中国饭店》“对话风云”栏目对获奖企业董事长或总经理专访（3P）及“品牌制造”栏目对获奖企业进行深度报道（3P），或选择每期1P的获奖企业形象广告（共6期）。

6、获赠“中国饭店业推荐品牌展示采购会”4个标准展位或光地36平方米。

7、获邀加入“中国饭店业名人俱乐部”白金企业会籍，享有相应权益（简称名人会，荣誉主席为全国人大副委员长周铁农、蒋正华，主席为全国政协常委/国家旅游局原局长刘毅，全国酒店/餐饮业500强企业负责人大部分为名人会会员，都有可能成为获奖企业的目标客户）。

8、免费获得本届年会纪念光盘（10张）以及参会酒店与餐饮企业名录。

9、主办方为获奖企业提供全国范围拓展所需的商业信息及协调服务（具体形式及费用另行 

   商议）。

10、 主办方与获奖企业达成战略合作，建立长期合作关系，促进品牌互动，实现双向共赢。

（2） 优惠套餐套餐B：人民币38000元

1、 获得 “2009中国饭店业年会和第九届中国饭店论坛” 两个参会名额，三天两晚五星级         酒店食宿安排；

2、本次活动将通过媒体力量对获奖者进行全国整合传播，全面提升获奖者品牌形象、知名度和美誉度。
3、获赠会刊广告1P。

4、国家行业核心期刊《中国饭店》“对话风云”栏目对获奖企业董事长或总经理专访（2P），或在“品牌制造”栏目对获奖企业进行宣传报道（2P），或选择每期1P的获奖企业形象广告（共2期）。

5、获赠“中国饭店业推荐品牌展示采购会”2个标准展位或光地18平方米。

6、获邀加入“中国饭店业名人俱乐部”白金企业会籍，享有相应权益（简称名人会，荣誉主席为全国人大副委员长周铁农、蒋正华，主席为全国政协常委/国家旅游局原局长刘毅，全国酒店/餐饮业500强企业负责人大部分为名人会会员，都有可能成为获奖企业的目标客户）。

7、免费获得本届年会纪念光盘（5张）。

8、主办方为获奖企业提供全国范围拓展所需的商业信息及协调服务（具体形式

及费用另行商议）。

9、主办方与获奖企业达成战略合作，建立长期合作关系，促进品牌互动，实现双向共赢。

参展/赞助确认表 (代合同)
单位名称（中文）                                                                   　        
　　　　（英文）　　　　                                                                  　 
详细地址：                                              　　　　　　  　  邮编：           　
电话：                    传真：                        邮箱：     　　                   
联系人：    　  　　 职务：                 手机：                      　　　　　　　　　　　　　　       
展示的产品类别：     　　　　　　　　　　　　　　　　                                       
■ 参展方式及费用
1、 标准展位：A类展区：RMB9800/标准展位（9m2/个） B类展区：RMB7800/标准展位（9m2/个）

             选择           个    展位号：　                费用                      元 

2、空场地：  A类展区：RMB980 /平米 ；B类展区：RMB780元/平米（36 m2起租）
             选择           m2    展位号：　　     　        费用                       元
3、 会刊广告：选择版面：　       　                          费用               元

□ 封 底 ￥25000元  □ 封 三 ￥10000元 □ 彩色内页 ￥5000元/P □ 彩色跨版 ￥8000元/个  

4、现场广告：选择类别：　       　                           费用               元

□ 手提袋 ￥30000元（3000个）       □ 彩色拱门 ￥8000元/个       

□ 空飘气球  ￥5000元/个             □ 易拉宝  ￥1000元/个 

5、 赞助机会：请选择赞助类别                                 费用               元              

    全程赞助：□战略合作伙伴    □钻石赞助    □白金赞助     □黄金赞助

    现场赞助：□欢迎酒会        □主题午宴    □名流晚宴

    推广套餐: □全国品牌推广套餐A             □全国品牌推广套餐B

■ 以上参展/赞助费用总计（大写）：               　　　　       付款日期：2009年    月     日

■支付方式：□ 银行汇款    □ 现金支付

感谢贵企业参加本届展示采购会或为本活动提供赞助，敬请您用正楷字体详细填写本确认表，并加盖公章后传真或邮寄至组委会广州会务组。主办机构在收到本确认表后，将向参展/赞助企业发出付款通知，说明有关付款详情和方式。

参展/赞助企业（盖章）：

负责人签名：  
     时间：
组委会深圳会务组

地　址：深圳市福田区金地工业区127栋5楼　中华室内设计网

电话：0755-83869018　传真：0755-83869428      联系人：胡艳芬　朱熙　　姚楚汉
组委会广州会务组

地址：广州市海珠区琶洲大道东1号保利国际广场南塔608室    
电话：020-8989 9000  传真：020-8989 9555　　联系人：林娜　  许盛
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